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Vi är ett teknikföretag som är med och skapar en smartare, 
effektivare och mänskligare värld



»Väsentliga händelser Q1 2018

»Omsättning och resultat Q1 2018

»Frågor via mail !

sofia.hedberg@triona.se

mats.bayard@triona.se

Agenda
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Väsentliga händelser Q1 2018
» Triona förvärvade Safe Control Infra AS

» Norska Bane NOR godkände leveransen i projekt Trasé.

» Statens vegvesen i Norge tecknade avtal om uppgradering av produkten TNE.

» Trionas produkt TRA - Triona Roadwork Assistant - har fått flera nya kunder i Norge

» Artic Asfalt i Norge tecknade avtal om införande av TRACS Flow

» Ernst:s Express tecknade avtal om införande av TRACS Flow

» Verkéiersverbond i Luxemburg och Nederländska NS tecknade avtal om införande av TRE

» HaCon och Triona erhöll ett uppdrag att vidareutveckla ”Last Mile” portalen

MARKNAD



»Q1 2018

» Safe Control Infra, Triona Media & 
Triona Oy

» Ökade intäkter och något ökad 
kostnadsnivå för personal, lokaler etc

» Andel direkt produktförsäljning 
klart stigande 18,1 % 

» Påsken inföll under Q1

Finansiell rapport: Q1 2018 vs 2017

»Q1 2017

» Enbart Triona AB & Triona AS

» Andel direkt produktförsäljning 

12,1 %

» Påsken inföll under Q2



Produkter och Tjänster

»Produkter
» Bilder-360° panorama

» SINUS.Infra

»Tjänster
» Fotografering

» Bildbehandling

»Registrering



»Kunderna förvaltar 
infrastruktur i form av farleder, 
järnvägar, vägar och 
anläggningar runt dessa.

»Ansvarar för byggande, drift 
och underhåll.

Kundsegmentet
Transportinfrastruktur



Våra Kunder

Transport infrastructure

Statens vegvesen

Bane NOR

Kystverket

Jernbanedirektoratet

Liikennevirasto (Trafikverket)

Trafikverket 

Stockholms stad

Transportstyrelsen

Vejdirektoratet

+ kommuner m fl



An out-of-the-box solution  with TNE and Novapoint
and SINUS.Infra
An out-of-the-box solution  with TNE and Novapoint

Update clients and tools

TNE Services (REST)

Business 
Applications & Services

TNE Clients TNE Clients

Capturing Production Supply Use

TNE Services (REST)

Supply
configuration

Master data
configuration

TNE TNE
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OMSÄTTNING & ÅRSANSTÄLLDA

0

50

100

150

200

250

0

50

100

150

200

250

Omsättning

Omsättning plan (MSEK)

Antal årsanställda

Antal årsanställda, plan

Omsättning produkter/molntjänster

Omsättning produkter/molntjänster plan

Omsättning underleverantörer

Omsättning underleverantörer plan

Antal årsanställdaOmsättning (MSEK)

Omsättning för produkter/molntjänster till >15% av vår egna omsättning.



OMSÄTTNING & ÅRSANSTÄLLDA
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Mål 2018: Omsättning för produkter/molntjänster till >15% av vår egna omsättning.



Varför vill Triona öka produktverksamheten?

»Vi skapar effektiva, hållbara och säkra flöden av data, energi, 
gods och människor

»Marknad

» Positionerar Triona som ett nischföretag

» Stärker vår konkurrenskraft

»Ger möjlighet att nå en global marknad



Varför vill Triona öka produktverksamheten?

»Medarbetare

» Spetskompetens byggs in i produkterna

» Flexiblare bemanning

» Ger möjlighet att nyttja ny kompetens

»Finansiellt

» Produktverksamhet kan ge större hävstång än konsultverksamhet 
» högre risk ⇒ möjlighet till högre avkastning

» Mixen mellan stabil konsultverksamhet och produktverksamhet är en lyckad 

kombination som stödjer och lyfter varandra.
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»Bra inledning på året i hela 
koncernen

» Kanonstart i Norge

»Ökning av produkter & 
molntjänster

»Ökning med 10 årsanställda

»Ökad kostnadsnivå

Omsättning och resultat Q1 2018



Historik Q1 2010-2018
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» Jens Werner - Ny ledare för 

Försäljning i Triona

» Arbetat på Triona under ca 5 år bl.a. 

som ledare för enheten Skogsindustri

» Tidigare bl.a. grundare och VD på 

Fleetech och chefsbefattningar inom 

teknisk utveckling och inköp på Saab  

och Scania

» Katarina Johansson - Ny ledare för 
enheten Skogsindustri

» Arbetat på Triona under 3,5 år i olika 
roller såsom projektledare, 
workshopledare, kravanalytiker.

» Tidigare bl.a. utvecklings- och IT-chef 
på Ragn-Sells



Delårsrapport januari – juni 2018 
publiceras 12 september 2018

Välkommen att delta på vår 
Webcast samma dag



Tack
mats.bayard@triona.se

sofia.hedberg@triona.se

Vi är ett teknikföretag som är med och skapar en smartare, effektivare 
och mänskligare värld


